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Description : 

Prsentation de l'diteurComment crire une lettre de vente vraiment efficace ? Quelles sont les erreurs les plus 
souvent commises en rdaction publicitaire ? Comment tre certain de faire des ventes avec vos lettres ?Quand 
vous obtenez ce livre, en 10 tapes simples comprendre et appliquer, vous dcouvrez non seulement les erreurs 
viter, mais aussi comment rendre vos lettres de vente irrsistibles... tous les coups !Voici un aperu de ce qui 
va vous tre dvoil : = Les 2 types de lecteurs qui verront votre lettre et comment les intresser jusqu' la fin, 

pour qu'ils achtent votre produit ou service... AVEC PLAISIR ! = Pourquoi vous devez oublier ce que vous 
avez appris l'cole, et comment crire pour VENDRE VRAIMENT. Vous allez voir que cela n'a rien voir avec 
ce que les universitaires veulent nous faire croire sur l'criture.= L'lment le plus important sur votre lettre de 

vente, aprs le titre. Vous saurez comment l'obtenir en quelques heures grce une technique trs astucieuse. Elle 
fait peur beaucoup de marketeurs franais. Mais elle fera LE SUCCS DE VOTRE PRODUIT OU SERVICE 
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!= L'erreur que vous devez absolument viter au risque de donner un gros mal de tte vos prospects. Si cela 
arrive, vous pouvez leur dire au revoir... Dfinitivement != L'erreur commise par la plupart des dbutants en 
copywriting (et quelques copywriters expriments). Ne tombez pas dans le pige != Ce que vous devez faire 

selon l'ge de vos prospects pour ne pas les dgouter de votre lettre ds le dbut.= Et bien plus 
encore...Prsentation de l'diteurComment crire une lettre de vente vraiment efficace ? Quelles sont les erreurs 
les plus souvent commises en rdaction publicitaire ? Comment tre certain de faire des ventes avec vos lettres 
?Quand vous obtenez ce livre, en 10 tapes simples comprendre et appliquer, vous dcouvrez non seulement 

les erreurs viter, mais aussi comment rendre vos lettres de vente irrsistibles... tous les coups !Voici un aperu 
de ce qui va vous tre dvoil : = Les 2 types de lecteurs qui verront votre lettre et comment les intresser jusqu' 
la fin, pour qu'ils achtent votre produit ou service... AVEC PLAISIR ! = Pourquoi vous devez oublier ce que 
vous avez appris l'cole, et comment crire pour VENDRE VRAIMENT. Vous allez voir que cela n'a rien voir 

avec ce que les universitaires veulent nous faire croire sur l'criture.= L'lment le plus important sur votre 
lettre de vente, aprs le titre. Vous saurez comment l'obtenir en quelques heures grce une technique trs 

astucieuse. Elle fait peur beaucoup de marketeurs franais. Mais elle fera LE SUCCS DE VOTRE PRODUIT 
OU SERVICE != L'erreur que vous devez absolument viter au risque de donner un gros mal de tte vos 

prospects. Si cela arrive, vous pouvez leur dire au revoir... Dfinitivement != L'erreur commise par la plupart 
des dbutants en copywriting (et quelques copywriters expriments). Ne tombez pas dans le pige != Ce que 

vous devez faire selon l'ge de vos prospects pour ne pas les dgouter de votre lettre ds le dbut.= Et bien plus 
encore... 


